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CURSO ONLINE

Gestión de Contratos 
y Compras

CURSO PMP



¡Sumérgete en el mundo del
PMP!
En el competitivo mundo de la gestión de proyectos, la habilidad para negociar, administrar y ejecutar contratos y compras de 
manera efectiva es esencial para el éxito. Nuestro curso de Gestión de Contratos y Compras, te sumergirá en los conceptos 
fundamentales y las mejores prácticas de esta área crítica.
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Tras terminar tu formación recibirás 
un diploma de Editeca, centro de 
formación oficial inscrito como entidad 
de formación por la comunidad de 
Madrid.

Credencial y certificados seguros con 
tecnología blockchain.

Asociación Nacional de Centros y 
Proveedores de e-Learning ANCYPEL. 
Es un centro autorizado para el visado 
de certificados. 

Docente del curso

Duración

Certificaciones

• Especializado en el sector de la Arquitectura, Construcción e
Inmobiliario, con el foco puesto siempre en la innovación, la
aplicación de nuevas metodologías y tecnologías para mejorar la
eficiencia, la competitividad y el impacto de las iniciativas en las
que trabajo.

• Especialista en gestión colaborativa de proyectos (Lean Integrated
Project Delivery, contratos IPD)

Teoría: 17 horas        |         Proyecto final del curso: 5 horas

Tienes 12 meses de acceso al curso y tutorías ilimitadas.
¡Puedes empezar el curso cuando quieras!

Jesus Bayarri Romar

Ver vídeo de introducción

VER Perfil en LinkedIN

Temario / Módulos 

• 1. INTRODUCCIÓN A LAS ADQUISICIONES
• 2. CONTRATOS EN EL SECTOR AIC
• 3. PLANIFICACIÓN DE LAS ADQUISICIONES
• 4. EJECUCIÓN DE LAS ADQUISICIONES

• 5. CONTROL DE LAS ADQUISICIONES
• 6.  CIERRE DE LAS ADQUISICIONES Y 
CONCLUSIONES

https://www.youtube.com/watch?v=G-mf7jzMm3A
https://www.linkedin.com/in/jbayarri/
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1. INTRODUCCIÓN A LAS ADQUISICIONES
• Introducción al Módulo 10 
• Las adquisiciones en un proyecto AIC

• Cadena de suministros en el sector AIC

• Importancia de las adquisiciones

• Las adquisiciones en los estándares de PM

• Los agentes de un proyecto AIC

• Habilidades para la gestión de adquisiciones

• Resumen y Cuestionario

2. CONTRATOS EN EL SECTOR AIC
• Introducción a los contratos en el sector AIC (I)

• Introducción a los contratos en el sector AIC (II)

• Los servicios de Project Management (I)

• Los servicios de Project Management (II)

• Los servicios de Project Management (III)

• Los servicios de Project Management (IV)

• El contrato de Project Management (I)

• El contrato de Project Management (II)

• El contrato de Project Management (III)

• Métodos de entrega de proyectos

• Mecanismos de establecimiento de precios

• Design-Bid-Build

• Design-Build

• Construction Management

• Integrated Project Delivery

• Otros métodos de entrega

• Comparación de los métodos de entrega

• Estudios comparativos

• Comparación general

• Selección del método de entrega

• Herramientas de selección y ejemplos

• Aspectos generales de los contratos de construcción

• Aspectos particulares según el PDM (I)

• Aspectos particulares según el PDM (II)

• Contratos de obra pública

• Contratos estándar de construcción (I)

• Contratos estándar de construcción (II)

• Contratos de otros servicios y suministros

• Resumen y Cuestionario

3. PLANIFICACIÓN DE LAS ADQUISICIONES
• Introducción a la planificación de adquisiciones 
• Análisis de entradas

• Plan de negocio

• Otras entradas de la planificación de adquisiciones (I)

• Otras entradas de la planificación de adquisiciones (II)

• La estrategia de adquisiciones (I)

• La estrategia de adquisiciones (II)

• Selección del PDM (I)

• Selección del PDM (II)

• Lotes de contratación

• El Plan de Compras

• Proceso de Compras

• Criterios de Selección

• Cronograma de Compras

• Solicitudes para licitaciones

• Documentación y herramientas

• Ejemplos (I)

• Ejemplos (II)

• Identificación de candidatos

• Ejemplos

• Resumen y Cuestionario 

4. EJECUCIÓN DE LAS ADQUISICIONES
• Introducción a la ejecución de las adquisiciones 
• Implicaciones según el PDM

• Implicaciones según criterios y contrato

• Comportamiento económico de los contratos (II)

• Introducción a los comparativos

• Tipos de comparativos

• Introducción a las negociaciones

• Estrategias de negociación

• Los principios de las negociaciones

• Técnicas y tácticas de negociación

• Negociaciones en AIC (I)

• Negociaciones en AIC (II)

• Adjudicaciones

• Formalización de contratos

• Resumen y Cuestionario

5. CONTROL DE LAS ADQUISICIONES
• Introducción al control de las adquisiciones 
• Seguimiento de los contratos 
• Indicadores

• Informes

• Certificaciones

• Gestión de conflictos

• Pruebas y ensayos

• Resumen y Cuestionario

6. CIERRE DE LAS ADQUISICIONES Y 
CONCLUSIONES
• Introducción al cierre de las adquisiciones 
• Finalización, entrega, recepción y liquidación

• Documentación final

• Postventa y garantías

• Lecciones aprendidas y consejos

• Resumen y Cuestionario

Ejercicio final + examen
Pon a prueba todo lo aprendido.
• Desarrolla un proyecto con unos mínimos exigidos.

Temario 
del curso
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Imágenes de 
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Editeca, 
la formación 
que necesitas
EDITECA es la Escuela de formación online de Diseño, 
Ingeniería, Nuevas Tecnologías y Arquitectura.

FORMACIÓN 100% 
PERSONALIZADA

CONTENIDO EN CONSTANTE  
ACTUALIZACIÓN

BOLSA DE EMPLEO 
ONE TO ONE

FÓRMATE CUANDO, DÓNDE 
Y CÓMO QUIERAS

IMPARTIDOS POR EXPERTOS
DEL SECTOR

ASISTENCIA MULTICANAL
A NUESTROS ALUMNOS

Elige en qué áreas o disciplinas quieres formarte. 
Podrás cursar aquellos módulos que más te intere-
sen y así especializarte en el área que más se ajuste 
a tus necesidades. 

El contenido de nuestras formaciones está prepa-
rado 100% para el alumno online. Contamos con vi-
deotutoriales y Masterclases grabados única y ex-
clusivamente para el alumno online y apuntes para 
complementar las distintas lecciones.

En nuestra escuela disponemos de una bolsa de em-
pleo muy personalizada y hacemos una gestión muy 
proactiva de las ofertas que nos llegan. De esta for-
ma, las ofertas más especícas que nos llegan son en-
viadas a aquellos alumnos que más encajan en el perl 
demandado. Mientras, las más genéricas son publi-
cadas en nuestra Comunidad Privada de Facebook.

Nuestras formmaciones no tienen fecha de inicio, ni 
horarios fijos. Además, podrás formarte a tu ritmo y 
desde cualquier dispositivo.

Nuestro docentes son profesionales que cuentan con 
amplia experiencia haciendo implantaciones y pro-
yectos BIM. Además, cuentan con amplia experiencia 
formativa en empresas y en universidades como la 
Universidad Politécnica de Madrid, la Universidad Rey 
Juan Carlos y la Universidad de Zaragoza. 

Nuestros alumnos pueden contactar con los do-
centes para enviar sus consultas y comentarios por 
múltiples canales según sus necesidades: atención 
telefónica de 09:00 a 18:30 de L a V. , chat y varios 
mecanismos de contacto a través de la plataforma 
(foros, email directo al docente). Además contarás 
con un seguimiento personalizado por parte de un 
tutor académico.
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www.editeca.com

https://editeca.com/
https://www.instagram.com/editecaonline/?hl=es
https://www.facebook.com/Editeca/
https://www.linkedin.com/school/editeca/
https://www.youtube.com/channel/UCKr2XCWx_kYXHDyfaWXaLpw

