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Sumeérgete en el mundo del N
PM P! . Jesus Bayarri Romar

= Especializado en el sector de la Arquitectura, Construccion e
Inmobiliario, con el foco puesto siempre en la innovacion, la
aplicacion de nuevas metodologias v tecnologias para mejorar la
eficiencia, la competitividad y el impacto de las iniciativas en las
gue trabajo.

En el competitivo mundo de la gestion de proyectos, la habilidad para negociar, administrar y ejecutar contratos y compras de
manera efectiva es esencial para el éxito. Nuestro curso de Gestion de Contratos y Compras, te sumergira en los conceptos
fundamentales y las mejores practicas de esta area critica.

» Especialista en gestion colaborativa de proyectos (Lean Integrated
Project Delivery, contratos IPD)

\/er video de introduccion

—> \ER Pefrfil en LinkedIN

Duracion

Teoria: 17 horas | Proyecto final del curso: 5 horas

Tienes 12 meses de acceso al curso y tutorias ilimitadas.
iPuedes empezar el curso cuando quieras!

Temario / Modulos

« 1. INTRODUCCION A LAS ADQUISICIONES = 5. CONTROL DE LAS ADQUISICIONES

» 2. CONTRATOS EN EL SECTOR AIC = 6. CIERRE DE LAS ADQUISICIONES Y Certiﬂcaciones

« 3. PLANIFICACION DE LAS ADQUISICIONES CONCLUSIONES

« 4. EJECUCION DE LAS ADQUISICIONES . a
| ‘ e Deeie 1577 5l seividlo e & forimacon
Tras terminar tu formacion recibiras Credencial y certificados seguros con Asociacion Nacional de Centros vy
un diploma de Editeca, centro de tecnologia blockchain. Proveedores de e-Learning ANCYPEL.
formacion oficial inscrito como entidad Es un centro autorizado para el visado
de formacion por la comunidad de de certificados.
Madrid.


https://www.youtube.com/watch?v=G-mf7jzMm3A
https://www.linkedin.com/in/jbayarri/

Temario
del curso

1. INTRODUCCION A LAS ADQUISICIONES

« Introduccion al Madulo 10

= Las adquisiciones en un proyecto AIC

= Cadena de suministros en el sector AIC

= Importancia de las adquisiciones

= Las adquisiciones en los estandares de PM
= Los agentes de un proyecto AIC

= Habilidades para la gestion de adquisiciones

= Resumen vy Cuestionario

2. CONTRATOS EN EL SECTOR AIC

= Introduccion a los contratos en el sector AIC (1)
= Introduccion a los contratos en el sector AIC (1)
= Los servicios de Project Management ()

= Los servicios de Project Management (I1)

= Los servicios de Project Management (I1)

= Los servicios de Project Management (V)

= El contrato de Project Management (l)

= El contrato de Project Management (ll)

= El contrato de Project Management (lll)

= Métodos de entrega de proyectos

= Mecanismos de establecimiento de precios

= Design-Bid-Build

= Design-Build

= Construction Management

= Integrated Project Delivery

= Otros métodos de entrega

= Comparacion de los métodos de entrega

= Estudios comparativos

= Comparacion general

= Seleccion del método de entrega

= Herramientas de seleccion vy ejemplos

= Aspectos generales de los contratos de construccion
= Aspectos particulares segln el PDM (l)

= Aspectos particulares segln el PDM (ll)

= Contratos de obra publica

= Contratos estandar de construccion (1)

= Contratos estandar de construccion (I1)

= Contratos de otros servicios y suministros

= Resumen y Cuestionario

3. PLANIFICACION DE LAS ADQUISICIONES

= Introduccion a la planificacion de adquisiciones
= Analisis de entradas

= Plan de negocio

= Otras entradas de la planificacion de adquisiciones (I)
= Otras entradas de la planificacion de adquisiciones (I1)
= La estrategia de adquisiciones (l)

= La estrategia de adquisiciones (l1)

= Seleccion del PDM (1)

= Seleccion del PDM (I)

= Lotes de contratacion

= El Plan de Compras

= Proceso de Compras

= Criterios de Seleccion

= Cronograma de Compras

= Solicitudes para licitaciones

= Documentacion y herramientas
= Ejemplos (l)

= Ejemplos (Il)

= |dentificacion de candidatos

= Ejemplos

= Resumen vy Cuestionario

5. CONTROL DE LAS ADQUISICIONES

= Introduccion al control de las adquisiciones
= Seguimiento de los contratos
= Indicadores

= Informes

= Certificaciones

= Gestion de conflictos
= Pruebas y ensayos

= Resumen vy Cuestionario

4. EJECUCION DE LAS ADQUISICIONES

= Introduccion a la ejecucion de las adquisiciones

= Implicaciones segun el PDM

= Implicaciones segun criterios y contrato
= Comportamiento econémico de los contratos (I)
= Introduccion a los comparativos

= Tipos de comparativos

= Introduccion a las negociaciones

= Estrategias de negociacion

= Los principios de las negociaciones

= Técnicas v tacticas de negociacion

= Negociaciones en AIC (I)

= Negociaciones en AIC (Il)

= Adjudicaciones

= Formalizacion de contratos

= Resumen vy Cuestionario

6. CIERRE DE LAS ADQUISICIONES Y
CONCLUSIONES

= Introduccion al cierre de las adquisiciones

= Finalizacion, entrega, recepcion v liquidacion
= Documentacion final

= Postventa y garantias

= Lecciones aprendidas y consejos

= Resumen vy Cuestionario

Ejercicio final + examen

Pon a prueba todo lo aprendido.

= Desarrolla un proyecto con unos minimos exigidos.
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MCPM — Gestion de contratos y compras

| m é g e n e S d e Cadena de suministros en el sector AIC: futuro
presentacion

Development and Manufacturing of materials, Off-site manufacturing and Supply-chain and Final bulldi
procurement components, and equipment product development logistics coordination ng

o Players to increase control of value chain, either digitally or via vertical integration (eg,
off-site manufacturing, supply chain, assembly, and operations of final building)

8 | Editecacom @ Todos los Derechos Reservados Fuente: McKinsey & Company, The next normal in construction, 2020

Tu Escuela de formacion online de Di

c4
z8]|
i -
MCPM — Gestion de contratos y compras -
3 | CANDIDATOS PROPUESTOS CONCEPTO | orerta [RECIBIDO OFERTA] OBSER 7
4 | MOBILIARIO No ofertan por carga de trabajo / I
- il MOBILIARIO sl Solamente hacen un avance de precios de algunos elementos
Estudio comparativo de metodos de entrega % :g::ﬂiﬁ:g sl Ofertan por habitaciones (se completan precios con proyecto)
E MOBILIARIO Pasan precio habitacidn tipo (completo precios con proyecto)
) 5 9| MOBILIARIO
2 10| MOBILIARIO
EStUle SObre 1 09 prO\/ECtOS 8 11| MOBILIARIO Pasan precios de mobiliario basico (sillas y mesas), también de zzcc
= " 12| MOBILIARIO
» 100 o 13| 10 MOBILIARIO Encaja en precio
2 8%0 D B B 2 3afo D B 2 E 14] MOBILIARIO Sl Recibido armarios, cabeceros y escritorios. Se va mucho del coste
8 ¥ [ 15| MOBILIARIO Sl Se va mucho en cortinas y en general
32% CMR 17%IPD 5 . i | vosLIAo 3
§ g 17] MOBILIARIO B | |rabricaen Beniparrell. Oficinas en ¢/
i s0 2 18] MOBILIARIO
) P 15 MOBILIARIO
150M$ presupuesto medio 2z g2 2| VOBILARIO
= 21 MOBILIARIO |
: ' 2 MOBILIARIO e |
a . . | * * | 23| MOBILIARIO Son B2B, intermediarios l
36 /U |ﬂ5tItUCIOﬂa|ES 0 1 { L ) 1 } ) 24 MOBILIARIO Son fabricantes en Paterna
Des CMR DB IPD DBB CMR DB IPD 2| MOBILIARIO
33% Industriales ° 2
27
25% Comerciales-Residenciales j 7 28 CANDIDATOS PROPUESTOS PROPUESTO POR | Persona contacto mail teléfono CONCEPTO ENVIADO RECIBIDO OFERTA| (OBSERVACIONES
| 7 23 1] I [ | [ | cormnasvestores | si [ |
4 ] ! 30
6% Infraestructuras .50 E 5 -
& @
5 . E o 32 CANDIDATOS PROPUESTOS PROPUESTO POR | Persona contacto mail teléfono CONCEPTO ENVIADO RECIBIDO OFERTA (OBSERVACIONES
= E &
b= ! w 33| 1 CAJA FUERTE ¥ MINIBAR si
£ o § o
§ - .
I = 36 CANDIDATOS PROPUESTOS PROPUESTO POR | _Persona contacto mail teléfono CONCEPTO ENVIADO RECIBIDO OFERTA| OBSERVACIONES
% 30%- L ) g 3 37| 1 CERRADURA HAB S| st
a ) 38| 2 CERRADURA HAB B st
s 2 39
S a0
0%- 1 a CANDIDATOS PROPUESTOS PROPUESTO POR o mail 16f CONCEPTO ENVIADO | OFERTA |RECIBIDO OFERTA OBSERVACIONES
DBB CMR DB IPD . Y Y 5 42| 1 cocina Industrial si
pBB CMR DB IPD
43 2 Cocina Industrial Si
‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ) b A | 3 Cocina Industrial si
13 | Editeca.com @ Todas los Derechas Reservadas Fuente: lbrahim et al, Comparative analysis of project performance between different project delivery systems, 2019 0 EDITECA - e = v
\ < > Industriales MOBILIARIO + HE | »

Tu Escuela de formacion online de Diseno, Ingenieria, Nuevas Tecnologias y Arquitectura editeca.com _ Tu Escuela de formacion online de Diseno, Ingenieria, Nuevas Tecnologias v Arguitectura editeca.com

NOHLAd



Editeca,

la formacion
gue necesitas

EDITECA es la Escuela de formacion online de Diseno,
Ingenieria, Nuevas Tecnologias vy Arquitectura.

FORMACION 100%
PERSONALIZADA

Elige en qué areas o disciplinas quieres formarte.
Podras cursar aquellos modulos que mas te intere-
seny asi especializarte en el area que mas se ajuste
a tus necesidades.

IMPARTIDOS POR EXPERTOS
DEL SECTOR

Nuestro docentes son profesionales que cuentan con
amplia experiencia haciendo implantaciones y pro-
yectos BIM. Ademas, cuentan con amplia experiencia
formativa en empresas vy en universidades como la
Universidad Politécnica de Madrid, la Universidad Rey
Juan Carlos vy la Universidad de Zaragoza.

F(')RMAT‘E CUANDO, DONDE
Y COMO QUIERAS

Nuestras formmaciones no tienen fecha de inicio, ni
horarios fijos. Ademas, podras formarte a tu ritmo'y
desde cualquier dispositivo.

BOLSA DE EMPLEO
ONE TO ONE

En nuestra escuela disponemos de una bolsa de em-
pleo muy personalizada v hacemos una gestion muy
proactiva de las ofertas que nos llegan. De esta for-
ma, las ofertas mas especicas que nos llegan son en-
viadas a aquellos alumnos que mas encajan en el perl
demandado. Mientras, las mas genéricas son publi-
cadas en nuestra Comunidad Privada de Facebook.
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CONTENIDO EN CONSTANTE
ACTUALIZACION

El contenido de nuestras formaciones esta prepa-
rado 100% para el alumno online. Contamos con vi-
deotutoriales y Masterclases grabados unica y ex-
clusivamente para el alumno online y apuntes para
complementar las distintas lecciones.

ASISTENCIA MULTICANAL
A NUESTROS ALUMNOS

Nuestros alumnos pueden contactar con los do-
centes para enviar sus consultas y comentarios por
multiples canales segln sus necesidades: atencion
telefonica de 09:00 a 18:30 de L a V., chat y varios
mecanismos de contacto a través de la plataforma
(foros, email directo al docente). Ademas contaras
con un seguimiento personalizado por parte de un
tutor académico.
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. EDITECA

www.editeca.com
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https://editeca.com/
https://www.instagram.com/editecaonline/?hl=es
https://www.facebook.com/Editeca/
https://www.linkedin.com/school/editeca/
https://www.youtube.com/channel/UCKr2XCWx_kYXHDyfaWXaLpw

